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AVUKAT VE iTiBAR
Giiven insa etmek, en sessiz ama en giiglii stratejidir.

Bir avukat hakkinda sdylenen tek ciimle bazen yizlerce durus-
madan daha cok sey anlatir: “Disiplinli, sessiz ama gdivenilir biri.”
iste bu kitap, tam da o ciimleyi kurdurabilmek icin yazild.
Avukat ve ltibar, gérinmeden etki yaratmanin, sessiz bir pro-
fesyonellikle taninmanin ve kalici given olusturmanin yollarini
adim adim sunar.

Sosyal medya ¢aginda herkes goriiniir olmaya ¢alisirken, bu ki-
tap sana bir adim geri durarak nasil daha fazla saygi kazanacagini
gosteriyor.

itibar, reklamla degil, tutarlilikla kazanilir; bu kitap o tutarliligin
temel taslarini sunuyor.

o> Kimler igin?

Kendi durusunu sessiz ama saglam sekilde insa etmek isteyen
tim hukukgular igin.

*® Ne sunar?
Iz birakmak igin konusmaktan fazlasina ihtiyaciniz oldugunu ha-

tirlatir: Tutum, denge ve siireklilik.

Bu kitap, mesleki durusunu saglamlastirmak isteyen her
avukat icin bir rehberdir.
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MUVEKKIL YONETIMI & iLETiSiM STRATEJILERI
Bir miivekkili kazanmak baska, onu yénetmek
bambaskadir.

Muvekkille kurulan ilk temas, sadece bir hukuki danisma degil-
dir; bir gliven iliskisi, bir beklenti yonetimi ve ¢ogu zaman bir
stres paylasimidir.

Bu kitap, avukatlik pratiginde en sik karsilasilan iletisim sorunla-
rini masaya yatiriyor ve her biri icin uygulanabilir, sahaya uygun
stratejiler sunuyor.

Ne kadar anlatirsan anlat, anlasiimadigini hisseden bir miivekkil
seni birakir.

Bu kitap, hem anlatan hem dinleyen bir profesyonel olmanin,
sinir gizmenin ve gliveni slirdirilebilir sekilde yénetmenin yolla-
rini agikca ortaya koyar.

& Kimler igin?

Miuvekkiliyle stirekli “kriz” yasayan, yipranan ya da zaman yone-
timi yapmakta zorlanan avukatlar icin.

*® Ne sunar?

Ilk gorismeden dava kapanisina kadar her asamada etkili ileti-
sim, aktif dinleme ve stratejik yonlendirme teknikleri.

Bu kitap, sadece konusmayi degil, iliski kurmayi bilen avu-
katlarin yol haritasidir.
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MUVEKKIL EDINMENIN ANATOMISI

Dosyasiz Giinlere Son!

lyi bir avukat olmak yeterli degil; goriiniir ve giivenilir ol-
mak da gerekir.

Yeni baslayan ya da yillardir meslegi stirdiiren bir¢ok avukat ayni
noktada zorlanir: Miivekkil bulmak.

Ama mesele sadece “bulmak” degil, dogru sekilde gériinmek,
etki yaratmak ve giiven verecek bir izlenim birakmak.

Bu kitap, dosyasiz gecen glinleri geride birakmak isteyen avukat-
lar icin hazirlanmis stratejik bir rehberdir.

Sosyal medya, ilk izlenim, referans sistemi, uzmanlik alani se¢cimi
gibi konular; sade, dogrudan ve uygulanabilir sekilde ele alinir.
o Kimler icin?

Yeni ofis acan, mivekkil sayisini artirmakta zorlanan ya da gori-
narliglna stratejik yonetmek isteyen avukatlar igin.

& Ne sunar?
Etki yaratan bir avukat kimligi olusturmak, cevresini dénustdr-
mek ve bilingli gorandrliukle gliven kazanmak isteyenlere pratik

bir yol haritasi.

Bu kitap, avukatlikta yalnizca ‘bilinmek’ degil, ‘tercih edil-
mek’ isteyenlerin anahtar kilavuzudur.
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AVUKATIN GIZLI GELIRI
Kazandiran Avukat, Kazanmayan Avukat Arasindaki
ince Cizgi
Bazen kazang, sadece davayi degil, miivekkil iligkisinin siiresini
yonetebilmektir.
Bircok avukat yalnizca dava sonuclarina odaklanirken, asil degerli
olan geliri gbzden kacirir: Miivekkil sadakati, uzun vadeli is iliski-
leri ve dosya sonrasi devam eden hukuk hizmetleri.
Bu kitap, avukatlik mesleginde genellikle konusulmayan ama
herkesin farkinda oldugu o “gizli gelir” kapisini araliyor.
lyi yurdtulen bir iletisim, dogru zamanh bir bilgilendirme, siireg
sonrasinda yapilan kiguk bir jest; hepsi gelecekteki blyik gelir-
lerin altyapisini olusturur.
Bu kitap, yalnizca maddi kazang degil, sirdirulebilir gliven ve
tavsiye zinciri yaratmanin taktiksel yol haritasidir.
& Kimler icin?
“Bir dava bitti, yeni dosya nereden gelecek?” diyen avukatlar
icin. Sadakat olusturarak gelirini ¢cesitlendirmek isteyen hukuk-
cular igin.
*> Ne sunar?
Dosya bitince kopmayan baglar kurmak, miivekkilden muvekkil
Uretmek ve iliskiyi degere donustlirmek icin stratejik oneriler.

Bu kitap, ayni miivekkille yeniden ve yeniden ¢alisan avu-
katlarin sirrini anlatiyor.
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AVUKATIN GORUNMEYEN MESAISI
Miivekkille iletisimi Yonetmek

Telefon galarken, WhatsApp bildirimi diiserken ya da e-posta-
lar beklerken mesai hig bitmez.

Avukathk sadece durusmalarla sinirli degil. Asil yipratici olan, go-
rinmeyen ama slrekli devam eden o iletisim trafigidir.

Bu kitap, avukatlarin mesleki sinirlarini zorlayan iletisim yukan
nasil yonetecegini; hem profesyonelligi hem muvekkil memnu-
niyetini koruyarak nasil denge kurabilecegini anlatiyor.
Bitmeyen aramalar, “bir sey soracaktim” mesajlari, beklenti yo-
netimi, geri bildirim eksikligi gibi durumlar artik senin zamanini
ve enerjini calmayacak.

Bu kitapla iletisim bir ylk olmaktan ¢ikar, yonetilen bir stratejiye
donisdr.

o Kimler icin?

Telefonu hi¢ susmayan, mivekkille sinir koymakta zorlanan, ile-
tisim nedeniyle tikenen avukatlar igin.

& Ne sunar?

Telefon goriismelerinden e-posta takibine, mivekkil beklentisin-
den sessizlik yonetimine kadar sade, net ve uygulanabilir ¢c6ziim-
ler.

Bu kitap, avukatlarin “hep ulasilir” degil, “dogru anda go-
riiniir” olmasini saglayan iletisim regetesidir.



Teknik Bilgiler:

ISBN: 9786259596556
Sayfa Sayisi: 130

Cilt Tipi: Karton Kapak
Kagit Cinsi: Kitap Kagidi
Boyut: 13,5x 19,5 cm

AVUKATIN PSiKOLOJiIK SAGLAMLIGI
Stres, Tiikenmislik ve Yiiksek Performans Dengesi

Tilkenmeden cgalisan avukat, sadece basarili degil; ayni zaman-
da siirdiiriilebilir olandir.

Yiiksek dosya temposu, duygusal ylikler, beklentiler, iletisim stre-
si ve bir turll bitmeyen mesai...

Avukatlar glgli goriinmek zorunda hisseder. Ama asil mesele,
gercekten glicli kalabilmektir.

Bu kitap, mesleki tikenmislik belirtilerini fark etmeyi, stresle
basa ¢ikma yontemlerini ve zihinsel dayanikliligi artirmanin yol-
larini sunar.

Kisisel gelisim degil, profesyonel dayaniklilik rehberidir.

Denge kurmayi, kendini yonetmeyi ve zor zamanlarda bile psi-
kolojik saglam durmayi 6grenmek isteyen her avukat icin hazir-
landi.

& Kimler icin?

Bitmeyen mesleki yikten yorgun diisen, motivasyon kaybi yasa-
yan ya da “bir seyler ters ama ne oldugunu bilmiyorum” diyen
avukatlar icin.

¢ Ne sunar?
Duygusal yipranmayi fark etme, stres dongisini kirma, tiken-
meden retmeye devam etmenin stratejik yollari.

Bu kitap, yalnizca ‘iyi bir avukat’ degil, uzun vadede ‘ayak-
ta kalan bir avukat’ olmak isteyenler igin.
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MESAFE SANATI

Avukatlikta Giivenli Alan Yaratmak

Ne ¢ok yakin, ne ¢ok uzak... Mesleki denge, giivenin en sessiz
ifadesidir.

Avukatlhkta sinir koymak ¢ogu zaman zor bir denge oyunudur.
Mivekkile fazla yakin olursan duygusal yik artar, fazla uzak olur-
san glven azalir.

Peki ya ¢6ziim? Profesyonel mesafeyi incelikle kurmak.

Mesafe Sanati, avukatlarin muvekkil, meslektas ve ofis ici iliskile-
rinde saglikh sinirlar gizebilmesi icin yazildi.

iletisim kopukluguna diismeden, samimiyetle yipranmadan...
Bu kitap, hem zihinsel hem iliskisel olarak “glvenli bir alan” olus-
turmanin adimlarini sunuyor.

o Kimler icin?

Mivekkillerle duygusal olarak tiikenen, “hayir” diyemeyen, ofis
icinde yorulan, mesafesizligin bedelini 6deyen tim avukatlar
icin.

o> Ne sunar?

iletisim dili, psikolojik sinirlar, gériiniirliik, samimiyet dengesi ve
profesyonel durus arasinda yipranmadan var olmanin ipuglari.

Bu kitap, sinir ¢cizmeden meslek yapilmaz diyenlerin degil;
sinirlan giivenle yonetenlerin yol haritasidir.
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HUKUK ASISTANLIGI REHBERI
Adim Adim Hukuk Ofisi El Kitabi

Ofisin ritmini kuran gériinmeyen kahramanlara 6zel bir rehber.
Hukuk ofislerinin basarisi sadece avukatin bilgisiyle degil, arka
planda sireci titizlikle yoneten asistanlarla mimkiin olur. Ancak
bircok hukuk asistani, neyin dogru yapildigini, nerede sinir gizil-
mesi gerektigini ya da nasil profesyonel davranmasi gerektigini
deneyimle 6grenmek zorunda kalir.

Iste bu kitap, hukuk asistanlarina mesleki donanim kazandirmak
icin hazirlandi.

Belge diizeninden durusma takibine, iletisim dilinden adliye pro-
sediirlerine kadar gunlik ofis yasaminda ihtiya¢c duyulan tim
pratik bilgiler sade ve uygulanabilir sekilde sunuluyor.

o Kimler igin?

Hukuk ofislerinde galisan ya da galismak isteyen asistanlar, sek-
reterler ve stajyerler igin.

Avukatlar iginse ise yeni baslayan personele rehber olarak vere-
bilecegi ideal bir kaynak.

> Ne sunar?

Dosyalama, belge hazirlama, iletisim yonetimi, mesleki etik ve
dijital yeterlilik alanlarinda adim adim agiklamalar, 6rnekler ve
farkindahk kazandirici bélimler.

Bu kitap, hukuk ofislerinde isleyen bir sistem kurmak iste-
yen herkes i¢in temel basvuru kaynagidir.
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AVUKATIN CAGRI EKiBi
Call Center ile Dosya Takibi, Tahsilat ve Etik Uyum

Telefon hattinin diger ucundaki temsilci yalnizca bilgi aktaran biri
degil; bir hukuk ofisinin glivenini, dilini ve durusunu temsil eden
kisidir.

iste bu kitap, hukuk ofislerinde gérev yapan cagri personelinin
sesini daha bilingli, daha sistemli ve daha etik bir bicimde kulla-
nabilmesi icin yazildi.

Sadece tahsilat yapmak degil; iletisimi yonetmek, yasal sinirlari
korumak, temsil dilini profesyonellestirmek ve giivene dayal bir
sistem kurmak isteyen ofisler i¢cin kapsamli bir rehber niteligi ta-
siyor.

Ses tonu, vurgu, kriz anlarinda temsil dili, hukuki aciklamalarda
sinir bilgisi, glinlik takip dizeni, ekip ici iletisim, arsiv disiplini,
veri glvenligi ve sikayet yonetimi...

Tum bu basliklar sade bir dil, sahaya dayali 6rnekler ve uygulana-
bilir yapilarla sunuluyor.

& Kimler icin?

Hukuk ofislerinde calisan cagri temsilcileri, bu slireci yoneten
avukatlar ve profesyonel bir sistem kurmak isteyen tim hukuk
bilrolari igin.

=& Ne sunar?

Cagri siureclerini rastgelelikten ¢ikararak, kurumsal bir gliven sis-
temine dénustiiren adim adim bir yol haritas.

lletisimi yonetmenin, temsil etmenin ve sesle gliven insa etme-
nin stratejik bigimi.

Bu kitap, sadece ¢agri yapmayi degil; kurumu temsil et-
meyi 6grenmek isteyenler igin.
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CAGRI TEMSILCiLiGi REHBERI
Dosya Takibinden Etik iletisime Adim Adim Egitim Kitabi

Telefonun ucundaki ses, bir borg bilgisinden fazlasini tasir.

O ses, bir hukuk ofisinin dili; bir avukatin temsil glci ve bir gi-
ven sisteminin ilk adimidir.

Bu kitap, cagri temsilciligini yalnizca bir arama sireci degil; etik,
profesyonel ve kurumsal bir sorumluluk olarak ele aliyor.

Dosya bilgisine hakimiyet, ses tonu yonetimi, kriz aninda durus,
yasal sinirlar ve sikdyet 6nleyici iletisim...

Hepsi sahaya dayali deneyimle, sade ve dogrudan bir dille anla-
tliyor.

Sadece bilgi degil, temsil glici kazandirmak icin yazildi.

Yeni baslayanlara bir egitim rehberi, tecriibelilere ise kendini
glncelleme firsat sunuyor.

o Kimler igin?

Hukuk ofislerinde gorev alan gagri temsilcileri, siireci yoneten
avukatlar ve bu yapiyl kurumsal bir dizene oturtmak isteyen
tim hukuk profesyonelleri igin.

*> Ne sunar?

Rastgele aramalardan uzak, gliven temelli ve profesyonel
bir cagri sistemini adim adim insa edecek uygulama temelli
icerikler.

Temsilciligi yalnizca bilgi aktarmak degil, kurumsal durusu
tasimak olarak goren herkes icin giicli bir kaynak.

Bu kitap, yalnizca konusmayi degil; sesin ardinda ne ta-
sidigini fark etmeyi 6gretir. Clinkii ¢agriyr yapan bir kisi
olabilir; ama duyulan sey, tiim kurumun sesidir.
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AVUKATLIKTAN PATRONLUGA
Hukukta Liderlige ve Kurumsallasmaya Giden Yol

Avukatlik yalnizca dava takibiyle sinirli degil; ofis yonetimi, ekip
kurma, finansal planlama, teknoloji kullanimi ve marka olustur-
ma da artik meslegin ayrilmaz birer pargasi.

Bu kitap, bir avukatin hukukcu kimliginden ¢ikmadan, ayni za-
manda bir lider ve isletme sahibi olarak nasil yol alabilecegini
adim adim gosteriyor.

Zihniyet donisiimiinden finansal yonetim stratejilerine, mivek-
kil iliskilerinden insan kaynaklarina, dijital pazarlamadan sirdi-
rllebilirlik vizyonuna kadar 20 béliimde sistemli ve uygulanabilir
bir yol haritasi sunuyor.

Teoriden ¢ok pratige odaklanan anlatimiyla, gercek senaryolar,
ofis ipuclari ve mini uygulamalarla desteklenmis bu eser; avukat-
larin yalnizca buglni degil, gelecegi de glivence altina almasina
yardimci oluyor.

o Kimler igin?

Ofisini kurmak ya da biylUtmek isteyen geng avukatlar, kurum-
sallasma yolunda ilerleyen deneyimli avukatlar ve meslegini siir-
durdlebilir bir yapiya oturtmak isteyen herkes igin.

¢ Ne sunar?

Hukuk ofisini kurumsal bir diizene tasimak, muvekkil iliski-
lerini gliclendirmek, finansal istikrar saglamak ve uzun va-
deli bir liderlik vizyonu olusturmak igin kapsamli bir rehber.

Bu kitap, yalnizca dava kazandirmaz; ayni zamanda ofisini
gelecege hazirlayan avukatlarin yol arkadasidir.
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AVUKATLIKTA DIJITAL ETiIK REHBERI
UYAP’tan Metaverse (Sanal Evren)’e
Meslegin Yeni Sinirlari

Teknoloji hizlaniyor; etik gizgiler bulaniklasiyor.

Yapay zeka ile yazilan dilekgeler, sosyal medyada miuvekkil soru-
larina verilen “ufak” cevaplar, e-durusmada alinan gizli kayitlar,
blokzincir s6zlesmeleri, metaverse’de yapilan islemler... Hepsi
avukatin klasik meslek kurallarini yeni sorularla sinava sokuyor.
Bu kitap, dijital dinyanin sundugu imkanlari meslegin onuru ve
kurallariyla uyumlu sekilde kullanmak icin hazirlanmis kapsam-
Il bir rehberdir. Teoriyi pratikle, etik ilkeleri sahadaki 6rneklerle
bulusturarak; hiz—verimlilik—sorumluluk dengesini somut adim-
larla kurmani saglar.

¢ Kimler icin?

Dijital araglari (UYAP, e-tebligat, Al araclari, sosyal medya, bulut
sistemleri, kripto/NFT, metaverse) aktif kullanan ya da kullan-
mak zorunda kalan; disiplin riski dogurmadan modern bir pratik
kurmak isteyen tim avukatlar ve hukuk birolariigin.

=& Ne sunar?

¢ Yapay zeka ile calisma etigi * Sosyal medya & reklam yasagi o
Mivekkil gizliligi & veri gtivenligi * Dijital delil ¢ UYAP/e-tebli-
gat/e-durusma e Blockchain—NFT—Metaverse: ¢ Arabuluculuk &
online sliregler o Siber glivenlik & KVKK ¢ Uygulama araglari

Bu kitap, yalnizca “ne yapmamaliyim?” diyenlerin degil;
“nasil dogru yaparim?” diye soranlarin el kitabidir.

Etik, dijital cagda rekabet avantajidir: Giiveni korur, riski
azaltir, itibari biiyiitir.
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HUKUKTA UZMANLIK STRATEJILERI
Nisini Belirle, Degerini Yiikselt

Uzmanlasmak, sadece bir tercih degil; strdirilebilir bir kariyer
icin zorunlu bir stratejidir. Bu kitap, genel pratikte dagilmak ye-
rine belirli bir alanda derinlesmenin; muivekkil glivenini nasil ar-
tirdigini, geliri nasil istikrarli hale getirdigini ve mesleki tatmini
nasil yikselttigini adim adim anlatir. Alan segimi, pazar okuma-
lari, rekabetten ayrisma yollari ve uzun vadeli planlamayi sahaya
uygun, uygulanabilir bir dille birlestirir.
Sadece “hangi alan?” sorusuna degil; “nasil konumlanirim, nasil
gorlinirim, nasil fiyatlandirirrm ve bu uzmanhigi nasil 6lcekle-
rim?” sorularina da net yanitlar verir. Kisisel marka, dijital varlk,
icerik Uretimi, muvekkil iliskileri, deger odakl fiyatlandirma ve
performans 6lcimi gibi kritik basliklar; 6rnekler, kontrol listeleri
ve mini uygulamalarla sistematik bir cerceveye oturtulur.
& Kimler icin?
Uzmanligini tanimlamak, derinlestirmek ve pazarda guvenilir bir
konum almak isteyen avukatlar; yeni ofis kuranlar veya mevcut
pratigini gelecege tasimak isteyenler.
=& Ne sunar?
Alan secimi ve degerlendirme araclari, gorinurliik—itibar denge-
sini koruyan marka stratejileri, dijital mecralarda gtivenli konum-
lanma, paket hizmet ve deger odakh fiyatlandirma modelleri,
bliyime—o6lceklenme planlari ve 6lgme—degerlendirme cerceve-
leri. Kisacasi, “uzmanlik” iddiasini surdurilebilir bir sisteme do-
nlstlirmek igcin bastan sona yol haritasi.
Bu kitap, bilgiyi tek basina birakmaz; uygulanabilir adim-
larla destekler. Okur, kapagi kapattiginda elinde somut bir
hareket plani ve tekrarlanabilir bir uzmanlik modeli bulur.
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HUKUKI PAZARLIK SANATI
Uzlasma, Tahkim ve Etkin Miizakere Teknikleri

Mahkeme koridorlarindan énce masada kazanilr.

Bu kitap, uzlasma, arabuluculuk ve tahkim ekseninde hukuki pa-
zarligin inceliklerini; strateji, psikoloji ve etik dengesiyle bir araya
getiriyor. Sadece “nasil ikna edilir?” degil, “nasil glivenle ve sir-
dirdlebilir bigimde anlasilir?” sorusuna yanit ariyor.

ilk gériismeden son teklife, ttkanan siirecten yaratici ¢dziim Ureti-
mine; gli¢ dengesi, teklif—taviz mimarisi, klltiirlerarasi farklar ve
dijital mizakerelerin yeni kurallari sahadan 6rneklerle adim adim
isleniyor.

Avukat icin yazildi; masada soylenen her cimlenin dosyanin ka-
derini degistirdigini bilenler igin.

o Kimler icin?

Mivekkilini masada daha gicli temsil etmek isteyen avukatlar,
arabulucular ve kurumsal hukuk ekipleri igin.

=& Ne sunar?

BATNA/ZOPA cercevesiyle stratejik hazirlik, zor kisilerle bas
etme, teklif-taviz plani, tahkim ve arabuluculukta etkili iletisim,
etik cizgiyi koruyarak sonug alma teknikleri.

Bu kitap, “davayi beklemek” yerine “¢6ziimii tasarlamak”
isteyenlerin pratik el kitabidir.
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AVUKATIN MALI 0zGURLUGU
Vergi, Yatirnm ve Gelir Cesitlendirme Rehberi

Cok kazanmak tek AVUKATIN basina 6zgiirliik getirmez. Gergek
ozgiirliik; vergiyi yonetmek, yatinmlari ¢esitlendirmek ve pasif
gelir kaynaklari olusturmakla miimkiindiir.

Bu kitap, avukatlarin yalnizca dosya gelirine bagl kalmadan, mali
bagimsizliklarini adim adim insa etmeleri icin hazirlandi. Vergi
planlamasindan bitce disiplinine, hisse senedinden gayrimen-
kule, kripto yatirimlarindan pasif gelir modellerine kadar genis
bir yelpazede stratejik bir yol haritasi sunuyor. Avukat icin yazil-
di; ¢clinkt mali 6zgtirlik, mesleki 6zgurligin de temelidir.

o Kimler igin?

Kazancini artirmakla birlikte yonetmekte zorlanan, gelirini ¢esit-
lendirmek isteyen ve uzun vadede bagimsizlik hedefleyen avu-
katlar icin.

*¢ Ne sunar?

Vergi avantajlarini kullanma yollari, blitce yonetim teknikleri, ya-
tirim araglarinin karsilagtirmali analizi, pasif gelir iretme strateji-
leri ve mali zihniyet dontsimd.

Bu kitap, “cok calisarak degil, dogru planlayarak” 6zgiirlii-
ge ulagsmak isteyen avukatlarin pratik rehberidir.
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DiJITAL DELIL ve SOSYAL MEDYA
SORUSTURMALARI
Ceza Hukukunda Elektronik Verileri Toplama, inceleme
ve itiraz Etme Rehberi

Dijital cagda suglar ekranlarda isleniyor, deliller ise cihazlarin
hafizasinda saklaniyor.

Facebook paylasimlarindan WhatsApp mesajlarina, IP adresle-
rinden deepfake videolara kadar her veri artik mahkeme salonu-
nun kapisini araliyor. Bu kitap, dijital delillerin nasil toplanacagi,
nasil korunacagi, nasil sorgulanacagi ve hangi noktalardan itiraz
edilecegi konusunda avukata kapsamli bir yol haritasi sunuyor.
Gizlilik—adalet dengesinden ifade 6zglrliglu catismalarina, si-
ber suclardan organize davalara, uluslararasi veri taleplerinden
yapay zeka destekli analiz araclarina kadar genis bir yelpazede
glncel bilgilerle donatilmistir. Yargitay karar Ozetleri, pratik tav-
siyeler, sik yapilan hata uyarilari ve hazir sablonlarla desteklenen
bu eser, dijital diinyanin hizina ayak uydurmak isteyen avukat
icin bir basucu kaynagidir.

& Kimler icin?

Ceza sorusturmalarinda dijital delillerle calisan, sosyal medya
dosyalariyla ugrasan, mivekkilini dijital ¢cagin risklerinden koru-
mak isteyen tim avukatlar igin.

& Ne sunar?

Sosyal medya delillerinin hukuki gecerliligi, WhatsApp ve e-posta
kayitlarinin degerlendirilmesi, IP ve konum verilerinin sorgulan-
masi, usulsiiz elde edilen delillere itiraz stratejileri, uluslararasi
veri talepleri, yapay zeka ve deepfake iceriklere karsi savunma
yontemleri.

Bu kitap, dijital cagda avukatin en giiclii silahinin yalnizca

bilgi degil, ayni zamanda teknoloji okuryazarligi oldugunu
gosteren pratik bir rehberdir.
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CEZA SAVUNMASI

Durusma Psikolojisi, ifade Alma ve Cezaevi Gériisme
Stratejileri

Ceza yargilamasi, yalnizca kanun maddelerinin degil; psikolojik
baskilarin, stratejik hamlelerin ve insan hayatini dogrudan etki-
Ieyen kararlarin sahnesidir. Bu kitap, savunmayi sadece teorik
bir gorev olmaktan cikarip, avukata adim adim uygulanabilir bir
yol haritasi sunar. ilk miivekkil temasindan cezaevi gériismeleri-
ne, iddianame analizinden durusma psikolojisine, ¢capraz sorgu
tekniklerinden uluslararasi basvurulara kadar ceza savunmasinin
tim boyutlarini sistemli bir sekilde ele alir.

Durusma salonunun dinamiklerini okumak, hakimin tutumunu
analiz etmek, miuvekkili psikolojik olarak hazirlamak, delilleri
stratejik sirayla sunmak ve kamuoyu baskisini yonetmek... Tim
bu beceriler drneklerle, pratik tavsiyelerle ve sik yapilan hata
uyarilariyla desteklenmistir. Kitap, yalnizca bir bilgi kaynagi degil;
gercek davalarda dogrudan kullanilabilecek bir rehberdir.

=& Kimler icin?

Ceza davalarinda gorev alan, mivekkilini yalnizca hukuken de-
gil, psikolojik ve stratejik olarak da korumak isteyen, sorusturma
asamasindan temyize kadar her adimi sistemli yonetmek isteyen
tim avukatlar igin.

& Ne sunar?
—Savunma felsefesi ve etik ilkeler
— Emniyet ve cezaevi suireglerinde goriisme stratejileri
— Iddianameye cevap, delil ydnetimi ve itiraz yollari
— Acilis ve kapanis konusmalari, gapraz sorgu teknikleri
— Dijital deliller, ylksek profilli davalar ve kamuoyu yonetimi
— Uluslararasi bagvurular ve insan haklari boyutu

Bu kitap, ceza savunmasini \L alnizca bir dava pratigi degil;
i

adalet ve 6zgurliigiin kararl bir savunusu olarak goren her
avukat icin hazirlanmis kapsamli bir basvuru kaynagidir.
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ARABULUCUNUN KAZANC STRATEJISI
Dosyadan Gelire, Arabuluculuktan Marka Olmaya

Sadece uzmanlik egitimi almak ya da sicile kayit yaptirmakla
dosya akmaz; kazang gelmez. Gergek kazang, gériiniirliik, stra-
teji ve surdiirilebilirlik ister.

Bu kitap, sadece arabuluculuk yapan degil, bu meslegi bir kari-
yere, gelire ve itibara donlstlirmek isteyen herkes icin yazildi.
Dosya beklemek yerine dosya akisi olusturmayi, bilinir olmak ye-
rine tercih edilir olmayi, bilgi birikimini marka degerine donis-
tirmeyi anlatiyor.

is gelistirme modellerinden kurumsal miivekkil stratejilerine, di-
jital gorlntrlikten icerik Gretimine, egitimden uluslararasi acili-
ma kadar arabuluculugun buglinii ve gelecegi bu kitapta strate-
jik bir diizlemde ele aliniyor.

Kazang sadece para degil, itibardir da diyenler igin yazildi.

=& Kimler igin?

Arabuluculugu bir meslekten oteye taslyarak sistematik gelir
Uretmek, etkili gérinirlik saglamak ve uzun vadeli mesleki bir
yap! kurmak isteyen herkes igin.

o Ne sunar?

Dosya akisi, miizakere, lcret yonetimi, sosyal medya stratejisi,
marka olusturma ve egitimle otorite olma gibi baslklarda adim
adim uygulanabilir ¢ézlimler.

Arabuluculugu sadece mesleki bir alan degil, girisimci bir yapi
olarak gérmek isteyenlere kapsamli bir rehber.

Bu kitap, “bekleyen arabulucu” ile “biiyliyen arabulucu”
arasindaki farki netlestirmek igin yazildi.

Gergek kazang, sadece hesapta degil; itibarda, sistemde
ve stratejide gizlidir.
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BILIRKISILIKTE KAZANMAK

Adli Uzmanliktan Siirdiiriilebilir Gelire, Giivenden Etkiye
Uzanan Yol

Bilirkisilik, yalnizca bir goérev degil; adalet sisteminin gériinme-

yen mimarlarindan biri olmaktir. Ancak bu rolii yalnizca teknik

bilgiyle degil, ayni zamanda etik durusla, giiven veren bir temsil

diliyle ve strdurdlebilir bir mesleki sistemle yirtitmek gerekir.

Bu kitap, bilirkisiligi sadece “rapor yazmak” olarak géren anlayi-

sin Otesine gecerek; profesyonel itibar insa eden, sistemli calisan

ve uzun vadede gelir saglayan bir uzmanlik alani olarak ele aliyor.

Basvurudan listeye girise, dosya yonetiminden dijital yetkinlik-

lere, etik durustan gelir planlamasina kadar tiim sirecler sade,

uygulamaya yonelik ve adim adim bir anlatimla sunuluyor.

Artik bilirkisilik sadece mahkemede degil, sahada da sistemli ¢a-

lismak isteyenlerin kariyer haritasi.

& Kimler icin?

Bilirkisilige yeni adim atanlar, meslegini profesyonel bicimde ya-

pilandirmak isteyen uzmanlar ve adli sistemde kalici bir yer edin-

mek isteyen herkes igin.

& Ne sunar?

Basvuru sirecinden uzmanlasmaya, rapor hazirlamadan gelir

stratejilerine kadar her asamada rehberlik eden; etik, gortnir

ve slirdurulebilir bir bilirkisilik sistemi kurmanin stratejik yol ha-

ritasi.

Bu kitap, bilirkisiligi sadece “bilmek” degil, “glivenle tem-

sil etmek” isteyenlerin el kitabidir.



H
NGILI
AT -, TeknikBilgiler:
Mu;:k“!?i“”' ISBN: 978-625-96492-1-4
Sayfa Sayisi: 237
Cilt Tipi: Karton Kapak
Kagit Cinsi: Kitap Kagidi
Boyut: 13,5x 19,5 cm

TAVARLVHOTVT [STIZ] TIINT HANAH

HUKUK iNGILiZCESi LABORATUVARI

Avukatlar icin S6zlesme Yazma, Miizakere ve Resmi
Yazisma Teknikleri

Uluslararasi hukuk pratiklerinde 6ne ¢ikmak isteyen her avukat
icin, gicli bir hukuk ingilizcesi artik kaginilmazdir. Bu kitap, yal-
nizca kelime listeleri sunmaz; s6zlesme yazimindan mizakere di-
line, profesyonel e-posta tekniklerinden durusma protokollerine
kadar dogrudan sahada kullanilan becerileri adim adim 6gretir.
Teori ile pratigi bulusturan yapisiyla, okuyucuya yalnizca “bilgi”
degil, hemen uygulanabilir yetkinlik kazandirir.

Bu kitap, avukata yalnizca okuma-anlama becerisi kazandirmakla
kalmaz; yazma, konusma ve muizakere etme kapasitesini de glic-
lendirir. Bir “laboratuvar” mantigiyla hazirlandigi igin, her bolim
sonunda alistirmalarla bilgiyi pratige donlstirme imkani verir.
& Kimler icin?

Uluslararasi s6zlesmeler hazirlayan, yabanci mivekkillerle gali-
san, tahkim—arabuluculuk slreglerinde yer alan ya da gelecegini
global arenada insa etmek isteyen avukatlar igin.

*> Ne sunar?

Temel hukuk ingilizcesi kavramlari, sdézlesme yazim kurallari,
sik kullanilan sézlesme tirleri, profesyonel e-posta ve miizake-
re dili, durusma kahplari, ceviri zorluklari ve yapay zeka destekli
araclarla ¢alisma yontemleri. Her adimda 6rnekler, pratik ipugla-
ri ve uyarilarla desteklenmis kapsamli bir yol haritasi.

Bu kitap, hukuk ingilizcesini soyut bir alan olmaktan ¢I-
karir; dogrudan mesleki yasamin igine tasir. Okur, kitabin
sonunda yalnizca metinleri anlamakla kalmaz, kendi s6z-
lesmesini kaleme alacak, e-postasini yazacak ve masada
gilivenle miizakere edebilecek donanima ulasir.



